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http://www.hiltonhotels.com/es_XM/espana/hilton-garden-inn-malaga/
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La Solucion

Para ganar cuota de mercado, incluso cuando el destino tenia baja ocupacion, se realizo un
exhaustivo analisis del mercado y de los competidores del hotel utilizando los informes de
Amadeus Business Intelligence. Este analisis confirmé el segmento corporativo como el

mas estratégico para el hotel ya que éste reluine todas las caracteristicas para satisfacer 7 5 O / T

Los Resultados:

las necesidades del viajero de este segmento.

El equipo de Amadeus ayudd al hotel en su estrategia a través de Amadeus Instant B e ervas a través
Preference, logrando el posicionamiento preferente del hotel en este canal clave y del canal GDS de

atrayendo a nuevos agentes de viajes a completar su reserva en Hilton Garden Inn Malaga. Amadeus

2022 vs 2021 YTD

:Qué ventajas supone Amadeus Instant Preference?

« Aumentar la visibilidad °* Optimizar el gasto en ° Llegaraunagran ]. 8 5 /O

de la marca, al publicidad, ya que auE:Iiencia global con mas de conversion
posicionar el hotel en la posicionamos el hotel de mas de 400’90.0 respecto a otros hoteles
primera pantalla de modo preferente justo en agentes de viajes, en el destino
hoteles disponibles en el momento de compra en mas de 200 e

el GDS mds importante por parte del agente de mercados en todo el

para Malaga. viajes. mundo.
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Siguenos en

Amadeus-Hospitality

;Quieres saber mas? jContacta con
nuestro equipo local de expertos hoy!
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https://www.amadeus-hospitality.com/espana
https://www.amadeus-hospitality.com/espana/contacta/
https://www.amadeus-hospitality.com/espana/contacta/

